Vertriebsmitarbeiter im Auendienst (w/m/d) - Inkasso
& Bonitatsauskunft

Gestalte mit uns die Zukunft des Forderungsmanagements!

Du begeisterst dich flr den Vertrieb, liebst den direkten Kontakt mit Kunden und suchst eine neue
Herausforderung in einem wachsenden Unternehmen? Du mdchtest eigenverantwortlich arbeiten,
neue Kunden gewinnen und Bestandskunden nachhaltig betreuen? Dann bist du bei uns genau
richtig!

Collectia ist ein fiihrender Rechtsdienstleister mit Giber 17 Jahren Erfahrung im
Forderungsmanagement. Als Teil der danischen Collectia-Gruppe mit weiteren Standorten in
Schweden, Finnland und Norwegen bieten wir innovative Lésungen fir Unternehmen
unterschiedlichster Branchen.
Fir unser weiteres Wachstum suchen wir Verstarkung im AufRendienst — insbesondere fiir NRW
und den Norden Deutschlands.
Deine Aufgaben:

- Neukundenakquise & Beratung: Identifikation und Ansprache neuer Geschéaftskunden sowie

Ausbau bestehender Kundenbeziehungen
« Individuelle Lésungsentwicklung: Erarbeitung passgenauer Inkasso- und Bonitatslésungen fiir

unsere Kunden

.

Marktbeobachtung & Strategieentwicklung: Analyse von Markt- und Branchentrends zur

Optimierung unserer Vertriebsstrategie

- Vertragsverhandlungen & Abschlisse: Eigenstandige Vertragsverhandlungen bis zum
Abschluss, bei Gro3kunden in Zusammenarbeit mit der Geschéftsfihrung

« Zusammenarbeit mit internen Teams: Enge Abstimmung mit der Geschéaftsflihrung und

anderen Fachbereichen zur ErschlieBung neuer Branchen und Kunden

Dein Profil:
- Abgeschlossene kaufméannische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation
« Vertriebserfahrung, idealerweise im Bereich Inkasso, Finanzdienstleistungen oder B2B-
Vertrieb

Begeisterung fiir den Vertrieb und Freude daran, Kundenbedurfnisse zu erkennen und

.

passende Losungen zu entwickeln

- Sicheres, Giberzeugendes Auftreten sowie ausgepragte Kommunikations- und
Verhandlungsstérke

- Strukturierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise, hohe Reisebereitschaft und Erfahrung
im Homeoffice

- ldealerweise verflgst du bereits Uiber ein belastbares Netzwerk in der Branche oder bringst
einen bestehenden Kundenstamm mit — insbesondere in grof’en Unternehmen

« Wohnsitz idealerweise in NRW oder im Norden Deutschlands

Unser Angebot:

- Flexibilitdt: Homeoffice-Mdglichkeit und flexible Arbeitszeiten fur eine optimale Work-Life-
Balance

- Attraktive Vergiltung: Fixgehalt plus erfolgsabhangige Boni

- Firmenwagen: Auch zur privaten Nutzung

+ 30 Tage Urlaub: Zeit fiir Erholung und neue Energie

« Moderne Arbeitsausstattung: Smartphone, Laptop und alle Tools, die du fir deinen Erfolg
brauchst

- Mitarbeitervorteile: Exklusive Rabatte durch Corporate Benefits

- Entwicklungsmdglichkeiten: Vielfaltige Perspektiven in einem wachsenden Unternehmen mit



viel Gestaltungsspielraum
Lust auf eine neue Herausforderung in einem dynamischen Team? Dann freuen wir uns auf deine
Bewerbung!
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